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5.2.2.3. Indirecte oplegging van hardcorebeperkingen

5.2.3. Verband tussen hardcorebeperkingen en artikel
101, lid 1 VWEU

5.2.4. Praktische samenvatting
5.3. Territoriaal toepassingsgebied
5.3.1. Inleiding
5.3.2. Praktische samenvatting
5.4. Artikel 4, onder a) - Verticale prijsbinding
5.4.1. Het principieel verbod op verticale prijsbinding

5.4.2. Mededingingsbezwaren tegenover verticale prijsbinding

5.4.3. Verschillende types van verticale prijsbinding
5.4.3.1. Directe prijsbinding
5.4.3.2. Indirecte prijsbinding
5.4.3.3. Minimum geadverteerde prijzen
5.4.3.4. Prijsmonitoring en prijsrapportering
5.4.3.5. Uitvoeringsovereenkomsten

5.4.4. Maximum- en adviesprijzen

5.4.5. Efficiéntieverbeteringen

5.4.6. Praktische samenvatting

358

358
359
359

360
360
360
361
361
362
362

370

371
371

374
377
377
377
379
380
380
385
387
387

393
394
396
398
405
406
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5.5. Artikel 4, onder b), ), d) en e) - Territoriale en klantenbeper-
kingen in het algemeen

5.5.1.
5.5.2.
5.5.3.
5.5.4.
5.5.5.

Inleiding

Structuur

Beperkingen opgelegd aan afnemers
Beperkingen die van toepassing zijn in de EU
Directe en indirecte beperkingen

5.5.5.1. Directe beperkingen

5.5.5.2. Indirecte beperkingen

5.6. Artikel 4, onder b) - Territoriale en klantenbeperkingen bij
exclusieve distributie

5.6.1.
5.6.2.
5.6.3.
5.6.4.

Inleiding

Exclusieve distributie

Actieve en passieve verkoop

Eerste uitzondering: beperkingen op actieve verkoop

5.6.4.1. Algemeen
5.6.4.2. Territoriale exclusiviteit

5.6.4.3. Klantenexclusiviteit

5.6.4.4. Combinatie van exclusieve territoria en exclu-

sieve klantengroepen

5.6.4.5. Enkele praktische overwegingen

5.6.5.

5.6.6.
5.6.7.
5.6.8.

5.7. Artikel 4,

Tweede uitzondering: beperkingen op de verkoop

aan niet-erkende distributeurs in een selectief
distributiegebied

Derde uitzondering: opleggen van vestigingsbedingen
Vierde uitzondering: beperkingen voor groothandelaren

Vijfde uitzondering: beperking van de wederver-
koop van componenten

onder c) - Territoriale en klantenbeperkingen bij

selectieve distributie

5.7.1.
5.7.2.
5.7.3.
5.74.
5.7.5.

5.7.6.
5.7.7.
5.7.8.

5.7.9.

Inleiding

Selectieve distributie

Territoriale en klantenbeperkingen

Eerste uitzondering: beperkingen op actieve verkoop

Tweede uitzondering: beperkingen op de verkoop

aan niet-erkende distributeurs in het kader van
selectieve distributie

Derde uitzondering: opleggen van vestigingsbedingen
Vierde uitzondering: beperkingen voor groothandelaren
Vijfde uitzondering: beperking van de verkoop van
componenten

Beperking van onderlinge leveringen

5.7.10. Beperking van de verkoop aan eindgebruikers

5.8. Artikel 4,

onder d) - Territoriale en klantenbeperkingen bij

vrije distributie

406
406
407
408
410
411
411
412

414
414
415
420
422
422
425
426

428
429

429
431
433

434

436
436
437
438
439

440
441
441

442
442

444

445
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5.8.1. Inleiding

5.8.2. Vrije distributie

5.8.3. Territoriale en klantenbeperkingen
5.8.4. Uitzonderingen

5.9. Artikel 4, onder e) - Territoriale en klantenbeperkingen bij
onlineverkoop

5.9.1. Inleiding
5.9.2. Onlineverkoop en onlinereclame

5.9.3. Territoriale en klantenbeperkingen voor onlineverkoop
5.9.4. Territoriale en klantenbeperkingen voor onlinereclame

5.10. Territoriale en klantenbeperkingen — Praktisch overzicht
5.10.1. Inleiding

5.10.2. Niveau 1: beperkingen die verenigbaar zijn met
artikel 4 van Verordening 2022/720, ongeacht het
distributiestelsel

5.10.3. Niveau 2: beperkingen die onverenigbaar zijn met
artikel 4 van Verordening 2022/720, ongeacht het
distributiestelsel

5.10.4. Niveau 3: afnameverplichtingen
5.10.5. Niveau 4: beperkingen die verenigbaar zijn met
artikel 4 van Verordening 2022/720, afhankelijk
van de kenmerken van het gebied of de klanten-
groep waarop de beperkingen betrekking hebben
5.11. Artikel 4, onder f) - Beperkingen inzake de verkoop van
reserveonderdelen
5.11.1. Inleiding
5.11.2. Praktische samenvatting
6. Artikel 5: uitgesloten beperkingen
6.1. Ineen oogopslag
6.2. Het begrip ‘uitgesloten beperkingen’
6.3. Concurrentiebedingen buiten artikel 101, lid 1 VWEU
6.4. Concurrentiebedingen volgens Verordening 2022/720
6.4.1. Inleiding
6.4.2. Concurrentiebedingen tijdens de overeenkomst
6.4.2.1. Algemeen
6.4.2.2. Definitie
6.4.2.3. Type 1: merkexclusiviteit
6.4.2.4. Type 2: gelijkgestelde concurrentiebedingen of
de 80%-regel
A. Introductie
B. Kwantitatieve minimumdrempel
C. Aangewezen bron van levering
6.4.2.5. Voorwaarden voor de groepsvrijstelling
A. Algemene regel

445
445
446
447

447
447
447
448
448
449
449

450

451
451

452

453
453
455
455
455
456
457
458
458
459
459
459
461

465
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467
467
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B. Vaste termijn van maximaal vijf jaar zonder
stilzwijgende Verlenging na vijf jaar

C. Stilzwijgende verlenging na vijf jaar

D. Onbepaalde duur

E. Uitzondering

6.4.3. Concurrentiebedingen na het einde van de
overeenkomst

6.4.3.1. Begrip
6.4.3.2. Voorwaarden voor vrijstelling
6.4.3.3. Verduidelijking: de bescherming van knowhow

6.4.4. Concurrentiebedingen opgelegd aan leden van
selectieve distributiesystemen (boycot)
6.4.4.1. Begrip
6.4.4.2. Voorwaarden voor vrijstelling
6.4.5. Platformoverschrijdende pariteitsverplichtingen
voor de detailhandel
6.4.6. Praktische samenvatting

6.5. Gevolgen als niet wordt voldaan aan de voorwaarden van
Verordening 2022/720

6.5.1. Gevolgen voor de overige bepalingen (scheidbaarheid)
6.5.2. Scheidbaarheidsclausule
6.5.3. Omzettingsclausule
6.4.4. Praktische samenvatting
7. Artikel 6 (intrekking) en artikel 7 (buitentoepassingverklaring)

7.1. In een oogopslag
7.1.1. Verordening 2022/720 en artikel 101, lid 3 VWEU
7.1.2. Correctiemechanismen

7.2. Intrekking

7.2.1. Individuele overeenkomsten afzonderlijk en in
combinatie met soortgelijke overeenkomsten

7.2.2. Intrekking door Commissie of NMA
7.2.3. Bewijslast
7.2.4. Procedure houdende intrekking
7.2.5. Geen terugwerkende kracht
7.2.6. Niet-toepasselijkheid op toekomstige overeenkomsten
7.3. Buitentoepassingverklaring
7.3.1. Parallelle netwerken die 50% van de markt bestrijken
7.3.2. Procedure houdende buitentoepassingverklaring
7.3.3. Geen terugwerkende kracht
7.3.4. Overgangsperiode
8. Frequente distributiestelsels
8.1. Ineen oogopslag
8.2. Selectieve distributie
8.2.1. Definitie
8.2.2. Territoriale bescherming

468
470
473
475

476
476
476
480

480
480
481
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491
493
494
495
496
496
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499
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502
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8.2.2.1. Bescherming tegen de leverancier 507
8.2.2.2. Bescherming tegen andere leden van het netwerk 507
8.2.3. Territoriale beperkingen 508
8.2.4. Klantenbescherming 509
8.2.4.1. Bescherming tegen de leverancier 509
8.2.4.2. Bescherming tegen andere leden van het netwerk 509
8.2.5. Klantenbeperkingen 509
8.2.6. Niet-concurrentie en afnamequotering 510
8.2.7. Exclusieve levering 511
8.2.8. Exclusieve afname 511
8.2.9. Beperkingen van onlineactiviteiten 511
8.3. Niet-selectieve distributie 512
8.3.1. Inleiding 512
8.3.2. Territoriale bescherming 513
8.3.2.1. Bescherming tegen de leverancier 513
8.3.2.2. Bescherming tegen andere distributeurs 513

A. Introductie 513

B. Exclusieve distributie 513

C. Vrije distributie 514

8.3.3. Territoriale beperkingen 514
8.3.4. Klantenbescherming 516
8.3.4.1. Bescherming tegen de leverancier 516
8.3.4.2. Bescherming tegen andere distributeurs 516
8.3.5. Klantenbeperkingen 516
8.3.6. Concurrentiebedingen en afnamequotering 518
8.3.7. Exclusieve levering 518
8.3.8. Exclusieve afname 518
8.3.9. Beperkingen van onlineactiviteiten 519
8.4. Keuze tussen selectiviteit en niet-selectiviteit 519
8.4.1. Inleiding 519
8.4.2. Irrelevante factoren 520
8.4.2.1. Algemeen 520
8.4.2.2. Kwaliteitseisen 520
8.4.2.3. Beperkingen voor de leverancier 520
8.4.2.4. Territoriale exclusiviteit 520
8.4.2.5. Vestigingsbedingen 521
8.4.2.6. Groothandelaars 521
8.4.2.7. Verticale prijsbinding 521
8.4.2.8. Concurrentiebedingen 521
8.4.2.9. Onlinebeperkingen 522
8.4.3. Relevante factoren 522
8.4.3.1. Gesloten netwerk 522
8.4.3.2. Leveringsbronnen 523
8.4.3.3. Actieve verkoopbeperkingen 524
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8.4.4. Praktische samenvatting
8.5. Franchising
8.5.1. Inleiding
8.5.2. Definitie van franchising
8.5.3. Franchising en Verordening 2022/720
8.5.4. Artikel 2, lid 3 van Verordening 2022/720: franchi-
sing en IER
8.5.5. Beperkingen die buiten artikel 101, lid 1 VWEU vallen
8.5.6. Praktische samenvatting
8.6. Agentuur
8.6.1. Inleiding
8.6.2. Definitie van agentuur
8.6.3. Aard en niveau van de risico’s
8.6.4. Mededingingsrechtelijke beoordeling van agentuur
8.6.5. Praktische samenvatting
8.7. Combinaties van distributiestelsels
8.7.1. Inleiding
8.7.2. Agentuur en distributie
8.7.3. Exclusieve en selectieve distributie
8.7.4. Selectieve en vrije distributie
8.7.5. Exclusieve en vrije distributie
8.7.6. Verschillende distributiestelsels per product

8.7.7. Verschillende distributiestelsels op groothandels-
en detailhandelsniveau

8.7.8. Praktische samenvatting
9. E-commerce
9.1. In een oogopslag
9.2. Beperkingen van onlineverkoop
9.2.1. Inleiding
9.2.2. Onlineverkoop in principe toegestaan
9.2.3. Overzicht

9.2.4. Beperkingen van onlineverkoop buiten artikel 101,
lid 1 VWEU

9.2.4.1. Algemeen

9.2.4.2. Objectieve rechtvaardiging

9.2.4.3. Introductie van nieuwe producten en markt-
toetreding

9.2.4.4. Testen van producten

9.2.5. Hardcorebeperkingen van onlineverkoop

9.2.5.1. Algemeen

9.2.5.2. Achtergrond

9.2.5.3. Beletten werkelijk gebruik van internet voor
onlineverkoop

9.2.5.4. Richtsnoeren inzake hardcorebeperkingen van
onlineverkoop
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9.2.5.5. Geoblocking
9.2.5.6. Verkoop uitsluitend in fysieke winkels, niet online
9.2.5.7. Onlineverkoop met verplichte levering ter plaatse

9.2.5.8. Voorafgaande toestemming voor individuele
onlineverkoop

9.2.5.9. Verbod op gebruik van handelsmerk of merk-
naam van leverancier

9.2.6. Toegelaten beperkingen van onlineverkoop
9.2.6.1. Algemeen
9.2.6.2. Achtergrond
9.2.6.3. Kwaliteitsnormen voor onlinewinkel
9.2.6.4. Verbod op gebruik van onlinemarktplaatsen
9.2.6.5. Kwaliteitsnormen voor onlinemarktplaatsen
9.2.6.6. Verbod op zuivere onlineverkoop
9.2.6.7. Vereiste minimumhoeveelheid offlineverkoop
9.2.6.8. Dubbele prijsstelling

9.2.6.9. Exclusieve distributie en beperkingen van
actieve onlineverkoop

9.2.6.10. Selectieve distributie en equivalentieprincipe
9.3. Beperkingen van onlinereclame
9.3.1. Inleiding
9.3.2. Onlinereclame in principe toegestaan
9.3.3. Overzicht
9.3.4. Hardcorebeperkingen van onlinereclame
9.3.4.1. Algemeen
9.3.4.2. Achtergrond

9.3.4.3. Beletten van het werkelijk gebruik van het
internet voor onlinereclame

9.3.4.4. Verbod op biedingen op handelsmerken en/of
merknamen
9.3.4.5. Verbod op gebruik van prijsvergelijkingsdiensten
9.3.4.6. Prijsbeperkingen en onlinereclame
9.3.5. Toegelaten online reclamebeperkingen
9.3.5.1. Algemeen
9.3.5.2. Kwaliteitsnormen voor onlinereclame
9.3.5.3. Verbod op gebruik van bepaalde onlineadver-
tentiediensten
9.3.5.4. Beperkingen op biedingen op handelsmerken
en/of merknamen
9.3.5.5. Beperkingen van gebruik van prijsvergelij-
kingsdiensten
9.3.5.6. Exclusieve distributie en beperkingen van
actieve onlinereclame
9.4. Platformovereenkomsten
9.4.1. Inleiding
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9.4.2.
9.4.3.

9.4.4.
9.4.5.

9.4.6. Pariteitsverplichtingen in platformovereenkomsten

Definitie van platformovereenkomsten

Verticale overeenkomsten met hybride platforms
die niet onder Verordening 2022/720 vallen
Kwalificatie van platformovereenkomsten
Gevolgen van de kwalificatie van platformovereen-
komsten

9.4.6.1. Inleiding
9.4.6.2. Achtergrond
9.4.6.3. Platformoverschrijdende pariteitsverplichtin-

gen voor de detailhandel

9.4.6.4. Smalle en upstream-pariteitsverplichtingen
Hoofdstuk 3. Distributieovereenkomsten buiten Verordening 2022/720

1. In een oogopslag

2. Overkoepelende principes voor zelfbeoordeling

3. Analysekader

3.1. Inleiding

3.2. Evaluatie vanuit het perspectief van artikel 101, lid 1 VWEU

3.2.1.
3.2.2.
3.2.3.
3.2.4.
3.2.5.
3.2.6.
3.2.7.
3.2.8.
3.2.9.

Algemeen

Aard van de overeenkomst

Marktpositie van de partijen

Marktpositie van concurrenten

Marktpositie van afnemers
Toetredingsdrempels

Stadium van de productie- of distributieketen
Aard van het product

Dynamiek van de markt

3.2.10. Overige factoren
3.3. Evaluatie vanuit het perspectief van artikel 101, lid 3 VWEU
3.4. Praktische benadering

4. Negatieve en positieve effecten van verticale beperkingen

4.1. Inleiding

4.2. Negatieve effecten van verticale beperkingen

4.2.1.
4.2.2.
4.2.3.
4.24.
4.2.5.
4.2.6.
4.2.7.

Algemeen

Dubbele marginalisatie

Lijst in de Verticale Richtsnoeren
Concurrentiebeperkende uitsluiting
Vermindering van interbrand-concurrentie
Vermindering van intrabrand-concurrentie
Belemmering van de marktintegratie

4.3. Positieve effecten van verticale beperkingen

4.3.1.
4.3.2.
4.3.3.

Algemeen
Verticale externaliteiten
Meeliftgedrag (‘free-riding’) tussen leveranciers

594

596
597

599
601
601
602

602
605
609
609
611
613
613
613
613
614
615
615
616
616
617
617
617
618
619
621
623
623
624
624
624
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627
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629
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4.3.4. Meeliftgedrag tussen afnemers

4.3.5. Nieuwe markten toegankelijk maken of betreden
4.3.6. Certification free-riding

4.3.7. Hold-up-probleem

4.3.8. Specifiek hold-up-probleem bij overdracht van
wezenlijke knowhow

4.3.9. Schaalvoordelen bij de distributie
4.3.10. Uniformiteit en kwaliteitsnormering
4.3.11. Onvolkomenheden van de kapitaalmarkt

5. Aanwijzingen in de Verticale Richtsnoeren

5.1.
5.2.

5.3.

5.4.

5.5.

5.6.

5.7.

5.8.

Inleiding
Exclusieve distributie
5.2.1. Beschrijving
5.2.2. Risico’s voor de mededinging
5.2.3. Efficiéntieverbeteringen
5.2.4. Beoordelingsfactoren
Selectieve distributie
5.3.1. Beschrijving
5.3.2. Risico’s voor de mededinging
5.3.3. Efficiéntieverbeteringen
5.3.4. Beoordelingsfactoren
Franchising
5.4.1. Beschrijving
5.4.2. Risico’s voor de mededinging
5.4.3. Efficiéntieverbeteringen
5.4.4. Beoordelingsfactoren
Merkexclusiviteit
5.5.1. Beschrijving
5.5.2. Risico’s voor de mededinging
5.5.3. Efficiéntieverbeteringen
5.5.4. Beoordelingsfactoren
Exclusieve levering
5.6.1. Beschrijving
5.6.2. Risico’s voor de mededinging
5.6.3. Efficiéntieverbeteringen
5.6.4. Beoordelingsfactoren
Beperkingen op het gebruik van onlinemarktplaatsen
5.7.1. Beschrijving
5.7.2. Risico’s voor de mededinging
5.7.3. Efficiéntieverbeteringen
5.7.4. Beoordelingsfactoren
Beperkingen op het gebruik van prijsvergelijkingsdiensten
5.8.1. Beschrijving
5.8.2. Risico’s voor de mededinging

630
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5.8.3. Efficiéntieverbeteringen 645

5.8.4. Beoordelingsfactoren 645

5.9. Pariteitsverplichtingen 646
5.9.1. Beschrijving 646

5.9.2. Risico’s voor de mededinging 647

5.9.3. Efficiéntieverbeteringen 647

5.9.4. Beoordelingsfactoren 648

5.10. Vooraf te betalen toegangsvergoedingen 649
5.10.1. Beschrijving 649

5.10.2. Risico’s voor de mededinging 650

5.10.3. Efficiéntieverbeteringen 650

5.10.4. Beoordelingsfactoren 650

5.11. Categoriemanagementovereenkomsten 651
5.11.1. Beschrijving 651

5.11.2. Risico’s voor de mededinging 651

5.11.3. Efficiéntieverbeteringen 652

5.11.4. Beoordelingsfactoren 652

5.12. Koppelverkoop 653
5.12.1. Beschrijving 653

5.12.2. Risico’s voor de mededinging 653

5.12.3. Efficiéntieverbeteringen 653

5.12.4. Beoordelingsfactoren 654

5.13. Beperkingen van de wederverkoopprijs 654
5.13.1. Beschrijving 654

5.13.2. Risico’s voor de mededinging 654

5.13.3. Efficiéntieverbeteringen 656

5.13.4. Beoordelingsfactoren 656

5.14. Combinaties 656
5.15. Praktische samenvatting 657
Hoofdstuk 4. Distributie van motorvoertuigen 659
1. In een oogopslag 659
1.1. Geschiedenis 659
1.2. Huidig kader 661
2. Algemeen overzicht van de huidige groepsvrijstelling 663
2.1. Inleiding 663
2.2. Structuur van de analyse 664
3. Distributie van motorvoertuigen 666
3.1. Inleiding 666
3.2. Marktdefinitie en marktaandelen 667
3.2.1. Algemeen 667

3.2.2. Relevante marktdefinitie 667

3.2.3. Berekening van marktaandelen 681

3.3. Het groepsvrijstellingsregime 682
3.3.1. Algemeen 682
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3.3.2. Algemene voorwaarden
3.3.3. Hardcorebeperkingen
3.3.4. Klantenbeperkingen
3.3.5. Uitgesloten beperkingen
3.3.6. Buitentoepassingverklaring en intrekking
3.4. Zelfbeoordeling
3.4.1. Algemeen
3.4.2. Selectie van het distributiestelsel
3.4.3. Individuele beperkingen
4. Herstel en onderhoud
4.1. Inleiding
4.2. Relevante marktdefinitie en marktaandelen
4.2.1. Algemeen
4.2.2. Relevante marktdefinitie
4.2.3. Berekening van marktaandelen
4.3. Het groepsvrijstellingsregime
4.3.1. Algemeen
4.3.2. Marktaandeeldrempel
4.3.3. Hardcorebeperkingen
4.3.4. Uitgesloten beperkingen
4.3.5. Buitentoepassingverklaring en intrekking
4.4. Zelfbeoordeling
4.4.1. Algemeen
4.4.2. Selectie van distributiestelsel
4.4.3. Individuele beperkingen
4.4.4. Toegang tot essentiéle input voor herstel en onderhoud
5. Distributie van reserveonderdelen
5.1. Inleiding
5.2. Relevante marktdefinitie en marktaandelen
5.2.1. Begrip Teserveonderdelen’
5.2.2. Relevante marktdefinitie
5.2.3. Berekening van marktaandelen
5.3. Het groepsvrijstellingsregime
5.3.1. Algemeen
5.3.2. Marktaandeellimiet
5.3.3. Hardcorebeperkingen
5.4. Zelfbeoordeling
5.4.1. Algemeen
5.4.2. Selectie van distributiestelsel
5.4.3. Merkexclusiviteit
5.4.4. Klantenbeperkingen
6. Praktische samenvatting

Trefwoordenregister

683
684
689
695
698
699
699
700
701
702
702
703
703
703
705
706
706
707
707
709
710
710
710
711
714
719
729
729
732
732
733
735
736
736
736
737
740
740
740
742
744
744

747
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